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Auf solider Basis

Reifen Gundlach:
Tiefe Marktdurchdringung,
Kundennahe und Finanzstarke

Auch bei Reilen Gundlach (Raubach) liegen mehr Reifen als gul
tdten. Wie bei wohl allen Grossisten steht die Lagerberainigung
derzeit ganz oben aul der Prionitatenlisie und ist hochstes Ziel
aller Unternehmensbereiche. Doch es herrscht keine Panik,
denn man isl sich in der Fihrungsriege einig, dass sich das
Unternehmen aufl die neue Markisituation optimal vorbereitel
hat. Lagerstatien in Hamburg und Minchen ergdnzen die bis-
herigen Logistikstitzpunkte im sichsischen Wiesenburg und im
heimischen Westerwald, mit geballter Manpower und Lieterflol-
ten ist Reilen Gundlach in der Lage, taglich rund um .die vier
Kirchirme® auch In kleinsten Mengen anzuliefern, So sichere
man sich durchaus Servicevorsprung durch Investition in die
Kundenzufriedenheit, ist man bei Gundlach Uberzeugl

Hinzu kommi, dass im Dirrholzer Zentrallager eine hoch-
moderne Kompletiradmontagstrae Rad-Reifen-Kombinationen
héchster Qualitdt produzier. So will man dem Fachhandel hel-
fen, die immer kirzer werdenden Saisonspilzen zu Uberbrickan
und die Montagebihnen optimal auszulasten. (Es ist ein reines
Rechenexampel®, erklart Geschafistihrer Gebhard Jansen:
Wir haben nicht dig Absicht
dem Fachhandel die Montage
grundsatziich abzusprechan,
wollan nicht an sein Basisge-
schafl. Aber es ist doch nach-
vollzighbar, dass der Fachhan-
del leichter alle Kundenwin-
sche erflllen kann, wenn er
gerade in der Saison nahezu
taglich aul unsare hochguali-
tativen Komplettrader zuruck-
greifen und so mehr Autos in
der gleichen Zeit abarbailen
kann."

Matirlich stehen seit dam
Zeitalter der aulomatischen
Komplettradmontage auch an-
dare Ziglmarkie auf der An-
bahnungsliste, und man ban-
deit baraits mil Herstallarn von
Anhangern an und schiall mit

Von finks: Das Gundiach-Geschafts-
Josef Bindgen und Gerhard Jansan
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elnem Auge auch aul die Auloindustrie. Hier haben die Gund-
lach-Manager im Ersatzmarkt bereits einige Tlren aulgestoBen.

Auch die Gundiach nahestehende Kooperation Com4Tires
setzl auf Innovation, neue Zielgruppen und erseiterte Service-
gualitat. Aul der jlings! in Hirth abgehaltenen Herbsttagung wur-
de den Partnern ein umfangreiches Paket moderner Leislungs-
bausteine prasentiert, das eindeutig aul Neukundengewinnung
und -bindung abzielt. Die Anbindung der aktuell 127 Partner
(Stand Ende Oktober) an das System der Driver Flaet Salution®,
individuelle B2C-Shops fiir die Partner sowie die eigene Reifan-
garantie und verschiedena Marketingkonzepte mit Herstellern
wie Kumho oder allen voran natliriich der Hausmarke® GT-Ra-
dial seien hier nur als Beisplele genannt Blinder Aktionismus vor
dem Hintergrund dunkler Walken am Branchenhimmal ist Fehi-
anzeige. Weitblick und Selbstbewussisein beschreiban eher dig
Stimmung bei dem Unternehmen, das heute fast genau zehn
Jahre unter japanischer Flagge van ltochu segell,
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Auch die Tatsache, ein wesentlicher Teil eines weliweiten jederzeit an Reifen Gundiach Ware verkauten kann und keine
Branchennetzwerkes zu sein, starkt fOr das Tagesgeschéft den Angst um sein Geld haben muss. Wer in der Branche kann das
Ricken. Jose!l Bindgen (Geschafisflhrer Finanzen und Admi- sonst von sich behaupten?
nistration) ohne Umschweife: Finanzstarke und damit langlris- dv
tige Perspektiven sind die wesantlichen Argumente fur Ge-
schafte mit unserem Unternehmen. Jeder soll wissen, dass er

RegelmaBige Tagungen sorgen fir den Informationsaustausch Gundlach-Sprinter zur Versorgung des Einzeihandels
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